
（様式１：企業 → 商工会議所 → 大学等） 

                                         【対面型】１ 

地元企業の魅力発見！北九州市「インターンシップ」事業 受入企業概要書・計画書 

企

業

概

要 

企業名称  九州三菱自動車販売株式会社 北九州支店 

 注：受入れ時の書類（誓約書・覚書）に記載する「企業名称」をご記入ください。 

QR コード 

 

代表者名  
（役職・氏名） 

取締役支店長  栗本 和彦 

 注：受入れ時の書類（誓約書・覚書）に記載する「代表者名」をご記入ください。 

本社所在地 
〒８１０－８６３６ 

福岡市中央区薬院３－２－２３ 

会社ＵＲＬ http://www.kyushu-mitsubishi-motors.co.jp 

従業員数  １２１名 

事業内容  

三菱自動車工業(株)製及びＫＭＧグループ取扱い自動車（スズキ・日産・スバル）

の販売及び修理加工業ほか 

（ 業種：卸・小売業 ） 

書
類
送
付
先
等 

送 付 先 

（上記と異なる場合のみ）  

〒802-0052 

北九州市小倉北区霧ケ丘三丁目１２番２２号 

担当部署名   総務部 

担 当 者 名  
（役職・氏名） 

 中岡 俊輔 

電 話 番 号   093-941-1110 携帯：080-2752-9315 

メールアドレス  shunsuke.nakaoka@kmghd.co.jp 

学

生

の

申

込

条

件

等

 

対 象 学 生  
大学院 大学 短大 専門 高専 

 ● ● ● ● 

希 望 学 部  
☑ 学部不問      □ 希望学部（                ） 

⇒理系学部生の受入れ  ☑ 可  □ 不可 

受入れに伴う 

選 考 

☑ なし    □  あり  

ﾏｯﾁﾝｸﾞ後に 

 

 

□ 書類選考あり(合否あり) 

□ 企業面談あり(合否なし) 

□ 企業面接あり(合否あり) 

外国人留学生 

☑ 不可    □ 可  

日本語ﾚﾍﾞﾙ □ 挨拶程度 □ 日常会話ができる □ □ 

募 集 方 法  ☑ 他媒体なし □ 他媒体あり（媒体名：               ） 

その他条件  
特にはありません 

 

セールスポイント・ 

学生へのメッセージ 

当社は、１９５１年創業で７４年を迎えました。これからも地域に根差しお客様

に寄り添った会社であるべく邁進して参ります。ｲﾝﾀｰﾝｼｯﾌﾟでは、実際にどのよ

うな営業活動をしているか体験いただき、お客様との繋がりの素晴らしさを学ん

でいただきたいと思います。 

 

対面型 

日本語能力レベル  
N１認定 

日本語能力レベル  
N2 認定 

http://www.kyushu-mitsubishi-motors.co.jp/
mailto:shunsuke.nakaoka@kmghd.co.jp


１【対面型】                                 

  

実 習 内 容 
 

１ 実習の条件等 

 内        容 

実 習 期 間 夏季休暇中 応相談（実働３日間） 

商工会議所経由の
受 入 人 数 

各日程（ ３ ）名、合計（ ３ ）名 

受 

入 

場 

所 

部署名・職種 新車営業部・営業職 

所 在 地 等  
〒８０２－００５２ 

北九州市小倉北区霧ケ丘三丁目１２番２２号 

交 通 手 段  

◆最寄駅・最寄バス停からのアクセス 

ＪＲ城野駅より国道１０号線を行橋方面へ徒歩１５分 

西鉄バス 水町バス停より徒歩１分 

受 

入 

条 

件 

１日の実習時間     ９時 ３０分 ～ １８時 ００分  （うち休憩 ６０ 分） 

期間中の休日  ☑ なし   □ あり（                     ） 

日給・時給の支給 ☑ なし   □ あり（ 日給…     円 ／ 時給…    円/時 ） 

交通費等の支給 ☑ なし   □ あり（                     ） 

 

２ 実習プログラム 

日程 内      容 テ ー マ 

初 
日 

午前：朝礼 

   オリエンテーション 

午後：ビジネスマナー講座 

   接客体験など 

自己紹介など 

会社概要説明・営業職を知ろう 

お辞儀・話し方などビジネスマナーを学ぶ 

ショールームでの接客などを体験 

２
日
目 

午前：朝礼 

   営業体験（同行訪問など） 

 

午後：営業体験（同行訪問など） 

   車を知ろう 

 

連絡事項・１日の業務予定の確認 

同行訪問により、営業活動の方法や内容

を知る。お客様とのコミュニケーション

の取り方・重要性を知る。 

カタログや試乗車を使い、当社の取り扱

い車種を知る。 

最 

終 

日 

午前：朝礼 

   営業体験（同行訪問など） 

午後：営業体験（同行訪問など） 

   まとめ 

営業職の楽しさや大変さを知る。 

大変なこともあるが、やりがいの 

ある仕事であることを知ってもらう。 

感想・質疑応答・社員からのアドバ 

イスなど 

※実習内容は予定です。変更の可能性もありますのでご了承ください。 


