
（様式１：企業 → 商工会議所 → 大学等） 

                                         【対面型】１ 

地元企業の魅力発見！北九州市「インターンシップ」事業 受入企業概要書・計画書 

企

業

概

要 

企 業 名 称 株式会社アンサー倶楽部 

 注：受入れ時の書類（誓約書・覚書）に記載する「企業名称」をご記入ください。 

QR コード 

代 表 者 名 
（役職・氏名） 

代表取締役 三谷俊介 

 注：受入れ時の書類（誓約書・覚書）に記載する「代表者名」をご記入ください。 

本社所在地 
〒802-0001 

福岡県北九州市小倉北区浅野 2 丁目 15-46 

会社ＵＲＬ https://answerclub.co.jp/ 

従 業 員 数 130 名 

事 業 内 容 

福岡・北九州を中心に事業を展開する総合不動産企業です。 

不動産の売買・賃貸・管理 

リフォーム・リノベーション 

資産運用・相続支援                （業種：不動産 ） 

書
類
送
付
先
等 

送 付 先 

（上記と異なる場合のみ） 

〒 

 

担当部署名 人財戦略室 

担 当 者 名 
（役職・氏名） 

係長 流田佳亮 

電 話 番 号 080-7359-9878 

メールアドレス saiyou@answerclub.co.jp 

学

生

の

申

込

条

件

等 

対 象 学 生 
大学院 大学 短大 専門 高専 

● ● ● ● ● 

希 望 学 部 
☑ 学部不問      □ 希望学部（                ） 

⇒理系学部生の受入れ  ☑ 可  □ 不可 

受入れに伴う 

選 考 

☑ なし    □  あり  

ﾏｯﾁﾝｸﾞ後に 

 

 

□ 書類選考あり(合否あり) 

□ 企業面談あり(合否なし) 

□ 企業面接あり(合否あり) 

外国人留学生 

☑ 不可    □ 可  

日本語ﾚﾍﾞﾙ □ 挨拶程度 □ 日常会話ができる □ □ 

募 集 方 法 □ 他媒体なし ☑ 他媒体あり（媒体名：マイナビ・リクナビ ） 

その他条件 

参加パターン（全 4 コース） 

① パーフェクトコース：1 日目～5 日目 

② 営業特化型コース：2 日目～3 日目 ※④との組み合わせも可能 

③ 広報マーケティングコース：4 日目～5 日目 ※④との組み合わせも可能 

④ 業界研究コース：1 日目のみ 

ご応募いただいた後、当社よりご連絡させていただきます。 

その際に、ご希望の参加日程をお伺いいたします。 

対面型 

日本語能力レベル  
N１認定 

日本語能力レベル  
N2 認定 



１【対面型】                                 

セールスポイント・ 

学生へのメッセージ 

■ 「ANSWER＝答え」に込めた想い 

社名には、「お客様一人ひとりにとっての最適な答えを届けたい」という想いが

込められています。 

「アンサー倶楽部に出会えてよかった」と思ってもらえる存在を目指し、枠を

超えた価値を提供しています。 

  

実 習 内 容 
 

１ 実習の条件等 

 内        容 

実 習 期 間 2025 年 ８月 18 日（月）～ ８月 22 日（金）（実働５日間） 

商工会議所経由の
受 入 人 数 

各日程（ 10 ）名、合計（ 10 ）名 

受 

入 

場 

所 

部署名・職種 営業職・広報マーケティング職 

所 在 地 等 
〒802-0001 福岡県北九州市小倉北区浅野２丁目１７−３７ 

アクシオ北九州Ⅱ 

交 通 手 段 
◆最寄駅・最寄バス停からのアクセス 

JR 小倉駅から徒歩 5 分 

受 

入 

条 

件 

１日の実習時間 １３時 ００分 ～ １７時 ００分 

期間中の休日 ☑ なし   □ あり 

日給・時給の支給 ☑ なし   □ あり（日給…     円 ／ 時給…    円/時） 

交通費等の支給 
☑ なし   

□ あり 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



（様式１：企業 → 商工会議所 → 大学等） 

                                         【対面型】１ 

 

 

２ 実習プログラム 

日程 内      容 テ ー マ 

初 

日 

・オリエンテーション 

・不動産業界研究 

・営業の基礎研修 

・会社紹介 

・社員との座談会 

5 日間を通しての企画説明 

不動産業界と営業について基本的な部

分を学んでいただきます 

 

２
日
目 

・現地物件調査 

・物件写真撮影 

・ヒアリング実演 

提案に必要な情報を、実際に現地に行く

ことで情報収集力を身につけていただ

きます。 

３
日
目 

・ヒアリング 

・現地調査 

・物件提案準備 

・現場社員へ成果発表 

・フィードバック 

実際のヒアリングシートを使用して、お

客様の要望を引き出す力を磨いていた

だきます 

現場社員からのフィードバックから良

かった点・改善するべき点を振り返る 

４
日
目 

SNS マーケティング体験 

・会社説明 

・インスタ・TikTok の投稿作成 

・物件写真撮り 

・社員インタビュー 

SNS を活用した発信力や、ターゲット

に響くコンテンツの作り方を学んでい

ただきます 

最 

終 
日 

・インスタ・TikTok の投稿作成 

・SNS 担当者にプレゼン 

・フィードバック 

現場社員からのフィードバックから良

かった点・改善するべき点を振り返る 

※実習内容は予定です。変更の可能性もありますのでご了承ください。 


